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LEXDEBATA - PORTUGAL

Fundada em 2006, em Lisboa, a LexDebata — Seminarios Juridicos, Lda., tem em vista a realizacdo e
promocao de cursos, seminarios, eventos, projectos de investigacdo e publicagdes na area dos estudos
juridicos.

No dmbito da actividade que a LexDebata se propde desenvolver, tem vindo a ser pratica comum o
estabelecimento de parcerias com diversas entidades, com o objectivo de organizar cursos de
formacao juridica e seminarios relativos a matérias de interesse para as mesmas.

A parceria com a Fundacdo Getulio Vargas vem confirmar o interesse da LexDebata em posicionar-se
como uma organizacdo de referéncia para os profissionais da area juridica, no que diz respeito a

colmatar as suas necessidades de formacao e contribuir para o seu desenvolvimento profissional.

FUNDAGAO GETULIO VARGAS - BRASIL

A Fundacdo Getulio Vargas (FGV) foi fundada em 20 de Dezembro de 1944, na entdo capital brasileira,
a cidade do Rio de Janeiro. O seu objectivo inicial era preparar pessoal qualificado para a administracao
publica e privada do Pais. Na época, o Brasil ja comecava a lancar as bases para o crescimento que se
confirmaria nas décadas seguintes. Antevendo a chegada de um novo tempo, a FGV decidiu expandir o
seu foco de actuagdo e, do campo restrito da administracdo, passou ao mais amplo das ciéncias sociais.
A instituicdo extrapolou as fronteiras do ensino e avancou pelas areas da pesquisa e da informacéo, até
converter-se em sinénimo de centro de qualidade e de exceléncia.

Marca de pioneirismo e ousadia, a Fundacdo Getulio Vargas inaugurou, no Brasil, a licenciatura e a pds-
graduacdo stricto sensu em Administracdo, bem como a pds-graduacdo em Economia, Psicologia,
Ciéncias Contabilisticas e Educacdo. A FGV também lancou as bases para uma economia bem
fundamentada, a partir da elaboracdo do balanco de pagamento, das contas nacionais e dos indices
econdmicos. Iniciativas como essas ajudaram o profissional em busca de formacdo e até o cidadao
comum a entenderem melhor o desempenho econdmico e social brasileiro.

A Escola de Direito de Sdo Paulo da Fundacdo Getulio Vargas (FGV DIREITO SP) nasceu da necessidade
de formacdao de um advogado com perfil multidisciplinar, com actuacado internacional e focado nao
apenas em conceitos juridicos abstractos, mas nas relacdes com outras areas do conhecimento tais
como finangas, contabilidade, economia, negociacao, tecnologia de informacao e gestao de pessoas.

TECNICAS DE NEGOCIAGAO PARA ADVOGADOS

A quinta edi¢do da formagdo sobre Técnicas de Negociacdes para Advogados, realizado no ambito da
parceria LEXDEBATA e FGV DIREITO SP reunira na cidade em Lisboa, nos dias 5, 6 e 7 de Maio de 2015,
advogados e profissionais da area juridica que actuam em diferentes contextos de negociacao.

Apresentagao

Aguele que escolhe a area juridica percebe rapidamente que ndo basta o conhecimento técnico
eminentemente juridico para o sucesso profissional. Ha diversas outras competéncias que, se nao
desenvolvidas a contento, impedirao o resultado pretendido na profissdao. Nesse contexto encontra-se
a questdo da negociacdo que é abordada no curso como ferramenta imprescindivel para o sucesso
profissional.



Objectivos

O objectivo do curso é ajudar os participantes a aumentar as suas competéncias na area de
negociacdo. O curso pretende ser ao mesmo tempo prescritivo e descritivo quanto ao tema das
negocia¢des. Sob o aspecto descritivo, o objectivo é a compreensdo de diferentes tipos de negociacdo
a partir de um quadro geral que permita aos participantes um comportamento racional e eficaz. Sob o
aspecto prescritivo, o curso pretende apresentar certos conceitos e algumas ferramentas Uteis para a
actuacao dos negociadores.

Publico-alvo
Profissionais da area juridica.

Metodologia
O curso utiliza a metodologia criada e refinada no Harvard Program on Negotiations e na Kellogg
Graduate School of Management, a qual se centra no formato de workshops.

Todos os participantes receberdo um exemplar do livro Resolugcdo de Conflitos: Fundamentos da
Negociagdo para o Ambiente Juridico, indicado na bibliografia da formacao.

Realizagao
5, 6 e 7 de Maio de 2015, das 18h as 21h40.

Local: LEXDEBATA
Rua Dom Francisco Manuel de Melo, 21 Lisboa — Portugal

Carga Horaria
12 horas-aula

PROGRAMA
AuLA 1l \ TEMA DA AULA: INTRODUCAO 05/05/2015
12 bloco:
Introducdo a Negociacdo.
Professora Alessandra 0 advogado como negociador.
Nascimento Mourdo
22 bloco:

Negociacdo behind the table e negociacdo across the table.

Leitura prévia obrigatoria Capitulo Introdugdo (pdaginas 14 a 30 ) do livro “Resolugdo de Conflitos:
Fundamentos da Negociacdo para o Ambiente Juridico”, da série GVlaw.

Leitura complementar Capitulos 1 a 4 do livro “Técnicas de Negociagdo para Advogados”.

TEMA DA AULA: TECNICAS E ESTRATEGIAS PARA NEGOCIAGCOES 06/05/2015

DISTRIBUTIVAS E INTEGRATIVAS

12 bloco:
Técnicas e estratégias para negociacgoes distributivas.
Professora Alessandra Gestdo de negociagdes em que os interesses sao nitidamente opostos.
Nascimento Mourdo 29 bloco:

Defesa dos interesses, de acordo com a abordagem do Programa de Negociacao
de Harvard. Identificacdo do poder nas negociagdes.




Como medir o sucesso do resultado final.

Leitura prévia obrigatoria Capitulos 3 e 4 do livro “Resolugdo de Conflitos: Fundamentos da Negociagdo para
o Ambiente Juridico”, da série GVlaw.

Capitulo 2 do livro “Resolucdo de conflitos: fundamentos da Negociacdo para o
Ambiente Juridico”, da série GVlaw

Leitura complementar Capitulo 4 do livro “Negociando Racionalmente”

Capitulo 4 do livro “Gestdo de Negociacdo”

Capitulo 9 do livro “Gestdo de Negociacdo”

Capitulo 1 do livro “Supere o Nao : Negociando com Pessoas Dificeis “

AULA 3 TEMA DA AULA: NEGOCIAGAO EM SITUAGOES DIFICEIS 07/05/2015

Professora Alessandra 12 bloco:
Nascimento Mourao Aplicagao pratica da teoria da negociagao.
22 bloco

A tensdo entre criacdo e distribuicdao de valor.
A tensdo entre empatia e assertividade.
A tensdo entre representante e representado.

Leitura prévia obrigatdria | Capitulo 5 do livro “Resoluc¢do de Conflitos: Fundamentos da Negociagdo para o
Ambiente Juridico”, da série GVlaw

Leitura complementar Capitulo 6 do livro “Gestdo de Negociagdo”

Capitulo 2 do livro “Supere o Ndo”: Negociando com Pessoas Dificeis”

BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTAR

FISHER, Roger, Ury, William e Patton, Bruce - Como Chegar ao SIM: A negociacao de acordos sem
concessoes. 22 ed. rev e ampl. Rio de Janeiro, Imago, 1994.

BAZERMAN, Max e NEALE, Margaret - Negociando Racionalmente. Sao Paulo, Atlas, 1995.
URY, William - Supere o Ndo: Negociando com Pessoas Dificeis. Sdo Paulo, Best Seller, 1991.

MOURAO, Alessandra Nascimento Silva e Figueiredo— Técnicas de Negociac3do para Advogados; 32
edicao, Ed. Saraiva, Sao Paulo, 2010.

MOURAO, Alessandra Nascimento Silva e Figueiredo, coodenadora — Resolugdo de Conflitos:
Fundamentos da Negociacdo para o Ambiente Juridico, Sdo Paulo, Saraiva, 2014 (Série GVlaw)

BURBRIDGE, Richard Marc, COSTA, Sérgio de Freitas, LIMA, José Guilherme Heraclito de, e SILVA,
Alessandra Gomes do Nascimento — Gestao de Negociacao, Sao Paulo, Saraiva, 2005.

CERTIFICADO

O aluno que obtiver frequéncia minima de 75% (setenta e cinco) das aulas recebera o certificado de
educacdo continuada em Técnicas de NegociacGes para Advogados, emitido pela Escola de Direito de
Sdo Paulo da Fundagdo Getulio Vargas (FGV DIREITO SP).




PROFESSOR

Professora Alessandra Nascimento Silva e Figueiredo Mourao, licenciada pela Faculdade de Direito da
Universidade de Sdo Paulo, pds-graduada em Direito Processual pela Universidade de Sdo Paulo.
Participante do Program of Instruction for Lawyers da Harvard Law School sobre Técnicas de
Negociagdo. Criadora do contetddo do Curso “Técnicas de Negociacdo para Advogados” no GVlaw.
Professora convidada da Universidade Catdlica Portuguesa, em Lisboa, para a disciplina de “Técnicas de
Negociagdo”, autora do livro “Técnicas de Negociacdo para Advogados” e do audiolivro “Tudo que vocé
precisa saber sobre Negociacao”, co-autora do livro “Gestao de Negociacdo”, coordenadora e autora
do livro “Fundamentos da Negociacdo para o Ambiente Juridico” da série GVlaw, membro da
International Bar Association e advogada em Sao Paulo.

INFORMAGOES COMPLEMENTARES

Inscrigoes
Ainscrigdo devera ser efectuadas pelo e-mail geral@lexdebata.org, ou pelo telefone 21 313 25 20.

Ainscricdo sé serd aceite mediante o envio do comprovativo de pagamento, que devera ser efectuado
por transferéncia bancaria para o NIB 0038 0050 02047973771 40 — BANIF.

Contactos
T:(351) 21 313 2000
D:(351) 213132520

Valores
380,00 € (Acresce o valor do IVA a taxa em vigor)
O valor inclui o material das aulas e coffee breaks.
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